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Resumen ejecutivo

www.finanzaspersonalesmexico.com MBA. Juan José Salas M.

Desarrollar competencias (conocimientos, habilidades
y actitudes) para implantar o actualizar la funcion de
administracion de ventas en sus respectivas
organizaciones, acrecentando los beneficios que se
pueden obtener al optimizar la administracion del
capital de cliente, mediante la determinacion y
alcance de wun territorio idoneo de ventas,
maximizando el esfuerzo del equipo de trabajo,
contemplando remuneracion, crecimiento y despido.
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Mejorar la

cobertura del
mercado

Reforzar las
relaciones con
los clientes
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Temario

El diseno del territorio de ventas

Valuacion del territorio de ventas.

Control del territorio y calculo de ruteo.
Asignacion del numero de vendedores por zona
Importancia de la cuota de ventas y su calculo
Sistemas de pagos e incentivos

Herramientas y controles (PONCO).

Métodos de evaluacion del desempefio

La motivacion del departamento comercial

La motivacion del vendedor.

Fuerzas que restringen y favorecen la motivacion en el trabajo
Disfrutar del proceso de vender.

¢, Por qué se desmotiva un vendedor?

Como crecer como persona 'y como profesional.

El tiempo del vendedor para la familia como factor motivador.
La retribucion y el salario emocional.

Perfil motivacional del vendedor.

Motivadores personales y grupales

La magia de una actitud positiva

Descubriendo mis necesidades y motivacion

Dinamica de grupo y manejo de casos.

'@ All Rights

Reserved

MBA. Juan José Salas M.



http://www.finanzaspersonalesmexico.com/

www.finanzaspersonalesmexico.com

Continuacion

La importancia de la negociacion comercial

Actitudes negociadoras en la solucion y la practica
Método de negociacion ganar-ganar / ganar-perder
Dominancias cerebrales y conflicto

Estrategias y tacticas del proceso de negociacion
Manejo adecuado de objeciones

Errores comunes en la mesa de negociacion

Una propuesta no es una negociacion

Cierre de compromisos alcanzables

Negociacion racional y manipulacion astuta

Fase practica de la negociacion (ejercicios)

El aprovechamiento del tiempo de ventas

Amigos, enemigos y ladrones del tiempo
Logrando ser eficiente, eficaz y efectivo

La piramide de la productividad

Matriz de la gestion del tiempo

La incapacidad para decir “no”

Hora de comerse la rana

Juntas de trabajo eficaces y productivas

El poder de diferenciar lo urgente de lo importante.
La delegacion de actividades

Tiempo: el eslabon perdido en las metas
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Maestria en Administracion Financiera (ITESM)
= Diplomado en Mercadotecnia (ITESM)
= Diplomado en Asesoria y Orientacion Educativa
= Diplomado en Negociacion (Archieve Global)
= Director Finanzas Personales México
= (Catedratico del Tecnoldgico de Monterrey
= Catedratico de la Universidad Iberoamericana
= Catedratico de la Universidad Anahuac
= Agente Capacitador Externo de la S.T.P.S.

.%fm Gativela Morntiel L.
Posgrado en Mercadotecnia (Unitec)
» Diplomado Educacion Familiar (ITESM)
= Profesora de la Suprema Corte de Justicia
= Diplomado Teorias del Aprendizaje
= Asesoria y orientacion educativa
= Gimnasia Cerebral para nifios
= Blog y dinero - Ideas que ayudan.
= Programas de T.V. financieros

Instructores certificados
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“Constancia de competencias o habilidades laborales”

Agente Capacitador Externo con reconocimiento de Validez Oficial por parte de la Secretaria del Trabajo y Prevision
Social, segun el Registro numero SAMJ690930F 160005 de fecha 07 de Abril de 2006, segun folio 331/11774.
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Seminarios

Presenciales In-Company
Remotos On-Line
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organizacion practica del dinero
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Informes e inscripciones

MBA. Juan José Salas M.

www.finanzaspersonalesmexico.com

MBA. Juan José Salas M.
Tel: 55 5364 5362
WhatsApp: 95 2653 4210

jsalas@finanzaspersonalesmexico.com
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